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Compétences

Tél: 0183101010
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PROCHAINES SESSIONS

e ADISTANCE:
24 avr. 2024

e PARIS:
4 oct. 2024

o ADISTANCE:
4 oct. 2024

& \oir toutes les sessions

PUBLIC

Analystes au sein de fonds
immobiliers ou de fonciéres -
Engagements - Départements
risques (immobiliers) - Investisseurs
immobiliers — Senior bankers
coverage - Coverage Private
Banking - Gérants de fonds - Family
Office - Compliance déontologie —
Direction de la conformité et de
I'audit interne — Service juridique -
Fonctions supports dans le domaine
de l'investissement immobilier -
Promotion immobiliére — Office
notarial

PRE-REQUIS

Une premiére approche/expérience
dans le domaine est la bienvenue

NIVEAU D'EXPERTISE

Expertise

MOYENS PEDAGOGIQUES

« Dispositif de formation structuré
autour du transfert des
compétences

« Acquisition des compétences
opérationnelles par la pratique et
I'expérimentation

« Apprentissage collaboratif lors des
moments synchrones

« Parcours d'apprentissage en
plusieurs temps pour permettre
engagement, apprentissage et
transfert

o Formation favorisant
I'engagement du participant pour

un meilleur ancrage des
enseignements

SATISFACTION ET EVALUATION

s L'évaluation des compétences

Due diligences et financement des
investissements en immobilier commercial

Communiquer efficacement avec les préteurs lors de la
recherche d'un financement immobilier commmercial

Code Durée Tarif Inter*
603 ljour /7 1267 €
heures HT

*Repas inclus (en présentiel)

Objectifs pédagogiques

 Préparer, dés la phase d'analyse et de due diligence d'une transaction, son
financement

» Constituer un dossier de financement pertinent et efficace

» Organiser et conduire les due diligences d'acquisition en anticipant les
discussions a venir

Programme de la formation

Préparer, dés la phase d'analyse et de due diligence
d'une transaction, son financement

Décrire les méthodes d'analyse des opérations utilisées par

les préteurs en immobilier commmercial

 Critéres de sélection des opérations

» Recensement des risques associés a un financement immobilier
 Plan et contenu d'un dossier de crédit

« Impact sur les due diligences a réaliser par linvestisseur

» Etude de cas : transaction résidentielle de type marchand de biens

Recenser les indicateurs-clé d'analyse des actifs selon leur
type
e Bureaux

¢ Retail

« Logistique

« Immeubles résidentiels

« Actifs d'exploitation (hétels, Ehpad, ...)

» Etude de cas: financement de l'acquisition et de la rénovation d'un
immeuble de bureaux

Constituer un dossier de financement pertinent et
efficace

Elaborer la demande de financement

» Choix de la forme juridique et de la structure de capital de l'emprunteur
» Présentation des conclusions des due diligences

» Phases du business plan et profilage du financement

» Cas particulier des portefeuilles d'actifs

» Exercice : revue d'un Term Sheet complet de financement

Préparer et communiquer les modélisations financiéres
» Présentation des hypothéses et des données
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sera réalisée tout au long de la
formation par le participant lui-
méme (auto-évaluation) et/ou le
formateur selon les modalités de
la formation.

Evaluation de l'action de
formation en ligne sur votre
espace participant :

» Achaud, déslafindela
formation, pour mesurer votre
satisfaction et votre perception
de I'évolution de vos
compétences par rapport aux
objectifs de la formation. Avec
votre accord, votre note globale
et vos verbatims seront publiés
sur notre site au travers d'Avis
Vérifiés, solution Certifiée NF
Service

» A froid, 60 jours apreés la
formation pour valider le
transfert de vos acquis en
situation de travail

Suivi des présences et remise
d'une attestation individuelle de
formation ou d'un certificat de
réalisation

Modélisation des flux et calcul des indicateurs de risques
¢ Tests de sensibilité réalisés par les préteurs

» Cas pratique : revue et utilisation d'un modéle Excel détaillé

Organiser et conduire les due diligences d'acquisition
enanticipant les discussions a venir

Préparer les dues diligences d'acquisition
» Objectifs
« Intervenants et missions

« Carte Mentale : identification des erreurs de due diligence les plus
fréquentes

Conduire les dues diligences d'acquisition

» Analyses de marché

» Apports et limites des expertises de valeur

« Impact des audits juridiques, fiscaux et comptables

» Mise en ceuvre des due diligences techniques et environnementales et
amélioration du business plan initial

» Spécificités des projets de construction ou de restructuration

» Cas pratique : formulation d'un business plan pour l'acquisition et le
financement de deux immeubles de bureaux vacants

Parmi nos formateurs

Marc Le Borgne

Marc LE BORGNE a 35 d'expérience managériale en
Financement et Investissement Immobiliers.

En 2016, Il crée FAIRLEAD Real estate pour accompagner
investisseurs et promoteurs dans leur recherche de
financements depuis la formulation stratégique jusqu'da la
transaction finale.

Auparavant, il a travaillé chez RBS (Royal Bank of
Scotland), Head of Real Estate France - Head of Portfolio
Europe - Senior Director Real Estate Investment ainsi qu'a
la société Générale comme Responsable du Financement
immobilier

Marc est titulaire du MBA Insead, d'un MSCE de University.
of Washington, du diplédme d'ingénieur ETP et du Senior
Management Program de Harvard.

Marc est MRICS (Member of the Royal Institute of
Chartered Surveyors) et Membre fondateur de Génération
Immobilier et d'INSEAD Pierre.

Antoine Bastien

Antoine Bastien est diplémé de I'Ecole Centrale de Lyon, du
programme MBA de I'INSEAD et des parcours Evaluateur
Immobilier et Chargé de Promotion de I'lCH.

Il dispose d'une expérience de 25 ans dans le secteur de
l'immobilier commercial, principalement acquise en tant
que préteur mais aussi en tant qu'investisseur et asset
manager.

Il a travaillé a la Société Générale, Morgan Stanley, PBB et
Natixis ou il @ notamment dirigé les activités de
financement immobilier en Europe hors France pendant 14
ans avant de créer Blue Bear Consultants, société de
conseil spécialisée en investissements et financements
immobiliers.
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