Lefebvre Dalloz Contract Negotiation : Best Practices
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» Parcours d'apprentissage en
plusieurs temps pour permettre
engagement, apprentissage et
transfert

Avocat aux barreaux de Québec, du Haut-Canada et de
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DS Avocats, elle intervient en matiére de droit
transactionnel, droit des affaires et des contrats
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formation par le participant lui-
méme (auto-évaluation) et/ou le
formateur selon les modalités de
la formation.

« Evaluation de l'action de
formation en ligne sur votre
espace participant :

» Achaud, déslafindela
formation, pour mesurer votre
satisfaction et votre perception
de I'évolution de vos
compétences par rapport aux
objectifs de la formation. Avec
votre accord, votre note globale
et vos verbatims seront publiés
sur notre site au travers d'Avis
Vérifiés, solution Certifiée NF
Service

» A froid, 60 jours apreés la
formation pour valider le
transfert de vos acquis en
situation de travail

o Suivi des présences et remise
d'une attestation individuelle de
formation ou d'un certificat de
réalisation
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