Lefebvre Dalloz

Compétences

Tél: 0183101010
src-formation@lefebvre-dalloz.fr
formation.lefebvre-dalloz.fr

PROCHAINES SESSIONS

e PARIS:
22 mai. 2024

o ADISTANCE:
22 mai. 2024

e PARIS:
8 oct. 2024

o ADISTANCE:
8 oct. 2024

e PARIS:
2 déc. 2024

e ADISTANCE:
2 déc. 2024

& \oir toutes les sessions

PUBLIC

Chargé de clientéle entreprises —
Engagements/comité de crédit -
Service contrdle des risques -
Trésoriers - Responsables
comptables - DAF - Responsables
administratifs et financiers -
Contrdleurs de gestion - Experts-
comptables - Dirigeants de société -
Responsables et collaborateurs des
services juridiques - Juristes de
banques - Avocats

PRE-REQUIS

Les notions de base du financement
sont les bienvenues

NIVEAU D'EXPERTISE

Expertise

MOYENS PEDAGOGIQUES

« Dispositif de formation structuré
autour du transfert des
compétences

« Acquisition des compétences
opérationnelles par la pratique et
I'expérimentation

« Apprentissage collaboratif lors des
moments synchrones

o Parcours d'apprentissage en
plusieurs temps pour permettre
engagement, apprentissage et
transfert

o Formation favorisant

Financement bancaire : négociation,
documentation pré-contractuelle et
documents de siretés

Négocier stratégiquement et documenter le crédit en
fonction des leviers et suretés

Code Durée Tarif Inter*
12337 1jour [7 1381€
heures HT

*Repas inclus (en présentiel)

Objectifs pédagogiques

« Distinguer les principaux types de crédits et financements
« Structurer et négocier financements et crédits

» Protéger les créanciers et tirer parti des slretés pouvant étre offertes en
garantie

Programme de la formation

Distinguer les principaux types de crédits et
financements

Etablir la typologie des principaux crédits et financements
« Les principaux types de crédits (court terme)

« Lalettre de crédit (Letter of credit)

« Le découvert (Overdraft)

« Le crédit renouvelable (Revolving credit facility)

« Le prét a terme (Term loan facility)

« Les différents types de syndication du crédit

¢ Quiz

Décrire les divers types de financements (moyen et long
terme)

» Financement corporate

« Financement d'acquisition et leveraged buy-out (LBO)

« Financement immobilier (Real estate finance)

« Financement d'actif (Asset finance)

« Financement export (Export finance)

« Financement de projets et d'infrastructures (Project finance)

« Cas pratique : structuration d'un montage financier (Part A)
Structurer et négocier financements et crédits

Négocier la documentation précontractuelle
« L'accord de confidentialité (Non-disclosure agreement)
« La lettre de mandat ou d'engagement (Mandate letter)
« Les principaux termes et conditions (Term-sheet)

e Quiz

Négocier la documentation de crédit
« Stipulations préliminaires

LEFEBVRE DALLOZ COMPETENCES - Tour Lefebvre Dalloz - 10 Place des Vosges - 92072 Paris La Défense Cedex -Tél: 0183101010 -

src-formation@lefebvre-dalloz.fr

S.A.S. au capital de 1000 000,00 € - RCS Nanterre 479 163 131 - Code APE : 8559A - Siret : 479 163 131 00119
Ne TVA intracommunautaire : FR 394 791 631 31 - N° de déclaration d’existence : 11 75 39169 75


https://formation.lefebvre-dalloz.fr/
tel:+33144013999
mailto:src-formation@lefebvre-dalloz.fr
https://formation.lefebvre-dalloz.fr/
https://formation.lefebvre-dalloz.fr/formations/financement-bancaire-negociation-documentation-pre-contractuelle-et-documents-de-suretes_12337
tel:+33183101010
mailto:src-formation@lefebvre-dalloz.fr

I'engagement du participant pour
un meilleur ancrage des
enseignements

SATISFACTION ET EVALUATION

« L'évaluation des compétences

sera réalisée tout au long de la
formation par le participant lui-
méme (auto-évaluation) et/ou le
formateur selon les modalités de
la formation.

Evaluation de l'action de
formation en ligne sur votre
espace participant :

» Achaud, déslafindela
formation, pour mesurer votre
satisfaction et votre perception
de I'évolution de vos
compétences par rapport aux
objectifs de la formation. Avec
votre accord, votre note globale
et vos verbatims seront publiés
sur notre site au travers d'Avis
Vérifiés, solution Certifiée NF
Service

» Afroid, 60 jours apres la
formation pour valider le
transfert de vos acquis en
situation de travail

Suivi des présences et remise
d'une attestation individuelle de
formation ou d'un certificat de
réalisation

Les clauses financiéres

Les déclarations et garanties (Representations and warranties)
Les engagements (Undertakings/Covenants)

Les cas de défaut (Events of default)

Les stipulations finales (Boiler plate)

Les conditions préalables (CPs)

Cas pratique : structuration d'un montage financier (Part B)

Protéger les créanciers et tirer parti des saretés
pouvant étre offertes en garantie

Etablir la protection des créanciers

La constitution du security package
Les diverses sUretés en droit frangais, principes
Avantages et inconvénients

Focus : le projet de réforme du droit des saretés
Lintervention d'un agent des saretés
Linspiration du mécanisme du Trust

Solutions équivalentes en droit frangais

Cas pratique : structuration d'un security package

Organiser l'ordre de priorité entre les créanciers

Les différents degrés de concurrence entre les créanciers

La convention de subordination (Subordination agreement)
La convention sur le rang

La convention inter-créanciers (Intercreditor qgreement)
Principales clauses d'une convention inter-créanciers
Priorité des préteurs senior

Paiements autorisés et suspension des paiements aux préteurs juniors
Recours autorisés des préteurs juniors

Réalisation des sdretés communes

Cascade de paiement (cash waterfall)

Modification des documents de financement

Exercice : établissement d'un term sheet pour un financement de projet

QCM de validation des acquis

Parmi nos formateurs

Benoit Nusbaumer

Formateur en banque et finance

Diplémé HEC et IEP Paris, certifié CIA, il a exercé au Crédit
Lyonnais puis chez Calyon - devenue CACIB - des
fonctions commerciales, de crédit, d'inspection générale et
de conformité, en France (Paris, Lyon) et & l'internationall
(Etats-Unis, Suéde, Allemagne, Royaume-Uni). Il anime
des formations bancaires et financiéres en banque et en
école de commerce. Ses spécialités sont les risques de
crédit et de non-conformité, I'analyse financiére et I'audit
interne.
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